Program:
Wyktady eksperckie:

10:00-10:05: Powitanie: Przedstawiciel PARP, Krzysztof Krystowski - Prezes Zwigzku Klastréow
Polskich

10:05-10:20:
Monika Antonowicz, Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci
10:20-10:35 Rola klastrow w rozwoju firm w dobie niepewnosci rynkowej

Czy dotychczasowe doswiadczenia klastrow wptynety na ich zachowanie i wzmacnianie form
w trakcie kryzysu wywotanego przez pandemie COVID19. Czy mozna oczekiwaé, ze zgodnie z
wytycznymi Komisji Europejskiej klastry bedg wspieraé tzw. ,odporno$é¢” gospodarczy,
zwtaszcza w grupie matych i Srednich przedsiebiorstw.

Maciej Piotrowski — Prezes Innoreg Sp. z o.0.
Panel Doswiadczen:

W dalszej czesci spotkania przedstawiciele klastrow (w tym Krajowych Klastrow Kluczowych)
podzielg sie praktycznymi doswiadczeniami wspoétpracy w klastrach specjalizujgcych sie w
réznych sektorach. Skupimy sie na wyzwaniach z ktérymi sie mierzg, sprébujemy zdefiniowadé
réznice i podobienstwa, jak réwniez wyzwania stojgce przed kazdg branzg oraz dowiemy sie
czym konkurujg z rynkiem.

10:35-10:55 Klastry - Budownictwo

Anna Moskwa - Wiceprezes Polskiego Klastra Budowlanego (Krajowego Klastra Kluczowego),
Wiceprezes Zwigzku Pracodawcdw Klastry Polskie a takze Prezes Klastra Marek Turystycznych
Polski Wschodniej.

Doswiadczenia z perspektywy koordynatora klastra, ktdry jest najwiekszym w Polsce klastrem
budowlanym.

Jakie wyzwania stojg przed klastrem w kontekscie dziatah zwigzanych z internacjonalizacjg,
jakie przyktady dobrych praktyk mozna wskazac jako te kluczowe, ktére swiadczg o sukcesie,
a jakich dziatan nalezy unikaé.

W jaki sposéb zmienity sie inwestycje? Jaka jest/ moze by¢ rola koordynatora klastra w
zakresie wspotpracy podmiotéw klastra ze startupami. Jaka jest rola startupdw w branzy
budowlanej?



Andrzej Targosz - fundusz inwestycyjny "Bitspiration Booster", cztonek Polskiego Klastra
Budowlanego.

Korzysci udziatu w klastrze z punktu widzenia instytucji finansujgcej rozwdj przedsiebiorstw na
wczesnym etapie ich rozwoju, przede wszystkim tych, ktére angazujg sie w rozwdj technologii
dla sektora budowlanego.

Préba zdefiniowania warunkoéw, ktére powinien spetnia¢ startup lub firma, aby zostac

dostrzezonym przez fundusz. Sprawdzimy, czy finansowanie startupéw opracowujgcych
rozwigzania dla branzy budowlanej wyrdznia sie specyficznymi uwarunkowaniami/zasadami?

10:55-11:10 Klastry - Przemyst

Piotr Wojciechowski - Dyrektor Zarzgdzajgcy Bydgoskiego Klastra Przemystowego.
Doswiadczenia klastra przemystowego, w szczegdlnosci zwigzane z projektami Przemystu 4.0
i Gospodarki Obiegu Zamknietego. Czy sg to projekty, ktdre majg potencjat miedzynarodowy
oraz czy (w jakim zakresie) mogg otworzy¢ przestrzen do wspodtpracy dla biznesu, nauki czy
administracji.

Krzysztof Konek, Wiceprezes KONEK PSN sp.j.

Podczas prezentacji przedstawiona zostanie perspektywa firmy wspétpracujacej z Bydgoskim
Klastrem Przemystowym, w szczegdlnosci w obszarze edukacji technicznej i internacjonalizacji.

W jaki sposdb firma przemystowa nalezgca do sektora matych i $rednich przedsiebiorstw moze
podnosié¢ swojg konkurencyjnos$¢ dzieki udziatowi w klastrze. Czy ma szanse na szybszy/tanszy
dostep do innowacyjnych rozwigzan i technologii?

11:10-11:25 Klastry - Branza spozywcza

Krzysztof Koszela - Prezes Klaster Spozywczy Potudniowej Wielkopolski

Perspektywa koordynatora silnego klastra regionalnego, ktéry ma wsréd swoich cztonkéow
zaréwno najwieksze firmy z branzy spozywczej z Wielkopolski, jak réwniez liczne

przedsiebiorstwa z sektora MSP oraz jednostki badawczo — rozwojowe.

Marcin Szutawa, Dyrektor finansowy, Colian SA — przedstawiciel jednej z firm nalezgcych do
klastra

Spojrzenie okiem przedsiebiorcy na korzysci wynikajace z przynaleznosci do klastra.
11:25-11:40 Klastry - Motoryzacja

Bartosz Mielecki — Dyrektor Zarzgdzajgcy, Klaster Polska Grupa Motoryzacyjna.



KPGM to jeden z dwéch w Polsce Krajowych Klastréw Kluczowych z branzy motoryzacyjnej, a
jednoczesnie Klaster skupiajgcy tylko przedsiebiorstwa z polskim kapitatem.

Jak wspieraé rozwdj przedsiebiorstw, w tym w ich dziatalnosci eksportowej, na tak silnie
zglobalizowanym rynku jakim jest automotive.

Henryk Michalik, Prezes firmy Michael

Spojrzenie z perspektywy cztonka klastra na najwazniejsze czynniki wptywajgce na
konkurencyjnosé firm jakie daje przynaleznos¢ do klastra.

11:40-12:00 Panel dyskusyjny

W trakcie dyskusji wraz zaproszonymi gos¢mi skoncentrujemy sie min. na nastepujgcych

watkach:

1. Jakie elementy oferty klastrowej w dziedzinie wspierania wspdtpracy/ eksportu sg
najbardziej pozgdane przez firmy

2. Jakie cechy powinny mie¢ klastry i ich managerowie aby efektywnie wspétpracowac
miedzy sobg i wspieraé wspotprace przedsiebiorstw?

3. Jak ulepsza¢ komunikacje w obrebie klastra i aktywizowac¢ jego cztonkéw, ze
szczegdlnym uwzglednieniem matych firm?

4. W jaki sposéb wspiera¢ mtody biznes wkraczajacy do klastra

5. Co robi¢ zeby promocja zagraniczna zakonczyta sie sukcesem sprzedazowym? Jak i
gdzie sie promowac. Oczekiwania wobec koordynatorow klastréw/ dziatan
klastrowych ze strony przedsiebiorstw.

6. Dlaczego niektdre klastry zamieniajg sie w martwe organizacje. Co jest tego przyczyng,
prdba analizy.

7. Benchmarki z zagranicy

Moderacja: Krzysztof Krystowski, Prezes Zwigzku Klastréw Polskich

Dyskusja zakonczy sie networkingiem z uczestnikami online oraz prelegentami.

Przez caty czas trwania spotkania zachecamy naszych gosci do aktywnego uczestnictwa i
zadawania pytan oraz wyrazania opinii. Uczestnicy majg mozliwos¢ bezposredniej komunikacji
na czacie komunikatora, w tym umawiania spotkan, mozliwos¢ komentowania i zadawania
pytan na zywo, jak rowniez mozliwos¢ indywidualnej komunikacji z innymi go$émi spotkania.



